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アントレプレナーシップゼミ2025 summer



アントレプレナーシップゼミとは

長崎県高校教育課が

主催する高校生向けの

約2か月間のプログラム

地域課題解決&魅力化

のためのビジネスプラン
を考え、起業家精神

を育む実践的なゼミ



これらの活動は・・・

大学の推薦入試や総合型選抜

で大きな武器となる！！



実際にアントレプレナーシップゼミ生から

多数の推薦入試による合格者が出ている！



推薦入試や総合型選抜に興
味がある高校生の皆さん！

アントレプレナーシップゼミへの参加で

地域の魅力向上に貢献しながら、

自分の武器を作り

推薦や総合型選抜による大学合格を

目指しませんか？



Float Hotel

FLOATEL

海に浮かぶホテル

～日常を忘れて非日常を冒険しよう～

浮かぶ ホテル



これまで
FLOATELは・・・

五島列島、長崎市、

大村市の範囲で、

活動・ビジネスを提案



さらに、FLOATELの
活動を広げ、新たな
長崎観光の発展と
佐世保のさらなる
活性化へ導くために・・・

佐世保でのFLOATEL

実現も叶えたい！！



九州最大の
クルーズ船拠点あり

今後さらに港でのビジネスが
発展する可能性大！



ハウステンボス



カナルクルーザー



移動式球体
ホテル
「ノアの球船」



使っていない船

サービス

船に泊まりたい人×



事業構想の起点

港に多くの停泊船

放置船や、休航中の現役船の存在

宿泊施設として

提供できるのでは！?



ターゲット

研修目的の団体
ホテルが満室で
泊まれなかった人

船を所有できない人
（金銭面や係留場所）

非日常体験を
求める観光客



顧客の課題

Can’t
buy

①船に興味があるが所有できない

②船に泊まりたいが泊まれない

③同じようなホテルばかりで物足りない



オーナーの課題

・未使用時の船の維持費や停泊費が負担
・放置船による環境汚染や景観の悪化



FLOATELの強み

①「非日常空間」で唯一無二の思い出作り

②様々なオプションやサービス

⇒幅広い客層が楽しめる

③長崎県の放置船問題の解決



奈良尾



大村





前方 後方



ベッドルーム Bar風のリラックスルーム

完成イメージ





船好きには堪らない操縦席 綺麗な海の景色を独り占め





法律面について

①FLOATELの船をチャーター船という枠で登録！

→旅館業法の取得が不要な可能性大
※安全面については消防法などの法律に従って行う

②食品衛生法について

→現段階では取得しない予定。バーベキューの際は炭
やバーベキュー台など道具の提供にとどめる

旅館業法より
も圧倒的に
取得しやすい



船へ宿泊

船の提供

宿泊料のお支払い

ゲスト 船のオーナ
宿泊先(船)の情報

宿泊料の10％をお支払い

船を登録

ビジネスモデル



価格設定

・船1隻(１泊）：６万５０００円

・コーヒーセット：３,０００円

・釣りセット：５,０００円

・テントサウナ：２０,０００円

・オプション費用

※1~4人乗り



オプション



収益予想
(単位：万円) 第１期 第２期 第３期 第４期 第５期

船数 １ ３ ５ ８ １０

利用組数 １８２ ６００ １,０００ １,６００ ２,０００

オプション売上 １８０ ５４０ ９００ １,４４０ １,８００

総売上 １,３６３ ４,４４０ ７,４００ １１,８４０ １４,８００

人件費 ４７５ ９６４ １,４２０ １,９２４ ２,３８０

改装費 ６００ １,２００ １,２００ １,８００ １,２００

光熱費 ３６ １０８ １８０ ２８８ ３６０

清掃費 １２ ３６ ６０ ９６ １２０

通信費 ５ １５ ２５ ４０ ５０

広告費 ２４０ ２４０ ２４０ １５０ １５０

保険 １０ ３０ ５０ ８０ １００

賃料 １３６ ４４４ ７４０ １,１８４ １,４８０

利益 ▲１５１ １,４０３ ３,４８５ ６,２７８ ８,９６０



 Som
21,285,000円

 Sam
82,710,000円

Tam
423,000,000円

・平均宿泊料金75,000円
     

Tam
全国の放置船(56,000隻)－沈船・廃船(9,000隻)＝47,000隻
47,000隻×艇の長さが25ft以上の船の割合(20％)＝9,400隻
9,400隻×平均ホテル稼働率(60％)×75,000円＝423,000,000円

                    
    

Sam 
九州の放置船(11,559隻)－沈船・廃船(2,369隻)＝9,190隻
9,190隻×艇の長さが25ft以上の船の割合(20％)＝1,838隻
1,838隻×平均ホテル稼働率(60％)×75,000円＝82,710,000円

             
      

Soｍ
長崎県の放置船(2,548隻)－沈船・廃船(183隻)＝2,365隻
2,365隻×艇の長さが25ft以上の船の割合(20%)＝473隻
473隻×平均ホテル稼働率(60%)×75,000円＝21,285,000円

  

市場規模







ご清聴
ありがとうございました



FLOATEL Ukistayのビジネスモデル

ホスト

Ukistay

顧客

船への宿泊

チャットでやり取り



ビジネスの仕組み・流れ
①ホストが船を登録

↓

②Ukistayのサイトでゲストが予約

↓

③ホストまたは清掃業者が船を清掃・準備

↓

④ゲストが宿泊

↓

⑤料金を支払い→Ukistayが手数料を受け取る



管理・運営のルール
項目 ルール（案）

船の移動 原則禁止（係留状態で固定）

清掃・メンテナンス ホストor提携清掃業者が対応
（マニュアル支給）

チェックイン 無人でも可
（スマートロックorキーボックス）

安全管理 ライフジャケットの設置、
避難経路・連絡先明示

トラブル対応 プラットフォームがサポート



このビジネスで必要なもの・できること
必須 内容

オーナー向け登録ページ 船の状態、設備、魅力等の記入

最小限の管理マニュアル チェックインの方法、清掃、
設備管理

船の掲載プレート 写真、設備

ゲスト向け利用ガイド 船内の使い方、安全案内、FAQ



コスト構造

プラットフォーム開発・保守（月：数十万）

広告費（SNS・Google）

サポート人件費

ホスト向け教育コンテンツ/マニュアル制作

保険加入料・法的整備費用（初期＋定期）



主要パートナー

船舶所有者

（個人・法人）

清掃業者・

メンテナンス業者

港・マリーナの

管理者

船の保険会社（専用プラン構
築）

法律、許認可の

アドバイザー

体験事業者

（釣り、SUP、

シュノーケリング

など）



主要活動と主要リリース

主要活動 主要リリース

プラットフォーム運営と改善 予約プラットフォーム開発・運用
（web・アプリ）

ホストの新規獲得・審査・
オンボーディング

顧客対応・ホスト対応スタッフ

ゲストのカスタマーサポート 法務・許認可のチェック

安全ガイドライン・運営マニュアル作成 各地マリーナとの提携・交渉

地域の体験サービスや港との連携 集客のためのマーケチーム



宿泊プランアイデア
①1泊プラン

・船内に泊まるだけのシンプルプラン。・基本アメニティ付

・夕方チェックイン、翌朝チェックアウト

②連泊プラン

・2泊以上の割引プランや特典付きプラン ・長期滞在向けにタオル交換オプション等も提供

③日帰りデイユースプラン

・昼間に船上でのんびり過ごすプラン ・ピクニックやデッキでランチを食べられるプラン

・友達同士の集まりや、リモートワーク利用にも対応

④ファミリープラン

・周辺で楽しめるマリンアクティビティセット ・乳児用備品のレンタル（ベビーカー等）

⑤アウトドア＆アクティビティプラン

・釣りセットやダイビング機材レンタル付 ・早朝や夜釣り体験付
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